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BUSINESS INTELLIGERCE « GrOUPE VISEO

HOMSYS PROPOSE LA PREMIERE OFFRE DE LOGICIELS DE GESTION
DE LA PERFORMANCE FINANCIERE A LA DEMANDE

Homsys lance une offre d'élaboration budgétaire en mode SaaS

Homsys, spécialiste de la Business Intelligence et du management de la performance (CPM),
étend son offre de solutions 100 % hébergées Web pour répondre aux besoins croissants des
entreprises en matiére de gestion de leur performance.

Les logiciels SaaS, une réponse rapide a un besoin spécifique

Proposer en France une solution d’élaboration budgétaire accessible via Internet permet de répondre
a un besoin spécifique des utilisateurs, notamment sur le segment du mid-market. « Les entreprises et
leurs services financiers ont toutes le méme but, quelle que soit leur taille : optimiser la gestion de leur
performance », expliqgue Laurent Allais, Directeur Alliance & Développement Bl et EPM de la
société Homsys. « Le besoin croissant de prévision et d’anticipation ne peut durablement reposer sur
une solution telle que le tableur d’une suite bureautique, qui occasionne souvent une perte de temps,
des risques sur la sécurité des données et un manque de réactivité. »

Sécurité, performance, flexibilité

La Business Intelligence et le management de la performance permettent de répondre a de
nombreuses problématiques : la compréhension de l'activité, I'élaboration chiffrée des prévisions et le
contrble budgétaire.

Exemple d’'un cas courant : une entité doit établir le budget de son compte de résultat. Elle va pour
cela, utiliser Excel. Chaque responsable de département va étre amené a remplir sa partie et a
retourner le document ; il sera ensuite nécessaire de consolider manuellement les fichiers afin de
bénéficier d'une vue d’ensemble, et de décider de faire ajuster les montants saisis ou d’accepter le
budget de chaque service.

Les bénéfices du recours a une solution budgétaire en mode Saa$S sont significatifs :

e ['élaboration des processus budgétaires est mieux structurée et rationalisée ;

¢ la gestion, le pilotage et le reporting sont personnalisés ;

e linfrastructure IT n’est pas impactée ;

e |a gestion des applications devient plus souple et performante ;

¢ les colits sont maitrisés : la tarification est souple, orientée besoins et sans surprise, avec une
réduction de la facture de 'ordre de 30 a 40 % sur un contrat de 36 mois ;

e |a sécurité est adaptée aux besoins des entreprises de taille moyenne, avec une disponibilité
de haut niveau et un cloisonnement garanti.



Homsys, une proximité commerciale, technique et opérationnelle

« Au final, c’est bien la performance financiére qui se voit améliorée », conclut Laurent Allais. « Les
clients conservent la maitrise de leur activité, tout en gagnant en efficacité et en sérénité. Les équipes
d’Homsys leur apportent expertise technique, compétences métiers et de gestion de projet, pour
répondre complétement aux besoins d’optimisation du management de leur performance. »

Homsys conclut un partenariat stratégique avec Adaptive Planning pour soutenir son offre

Forte d’'un partenariat avec Adaptive Planning (www.adaptiveplanning.com), la société propose
désormais une solution d’élaboration budgétaire innovante, souple, rapide a mettre en ceuvre et
bénéficiant d’'une excellente satisfaction utilisateur. Homsys devient ainsi la premiére société a
proposer en France une solution accessible directement en ligne, et ce, quel que soit le hombre
d'utilisateurs. L’application couvre les besoins spécifiques d’établissement des budgets et
d’élaboration des prévisions.
Avec la solution d’Adaptive Planning, disponible sur abonnement :
e [|'ensemble du processus collaboratif est géré en ligne ;
e les résultats sont consolidés au fur et a mesure que les versions sont approuvées a chaque
niveau ;
e les résultats réels peuvent étre incorporés pour mesurer et comparer les performances sous
forme de tableaux de bord et d’états d’analyse ;
e la solution est entierement hébergée chez I'éditeur : la simplicité de mise en ceuvre de la
solution ne nécessite pas le recours au service informatique, les responsables fonctionnels et
opérationnels disposant des ressources nécessaires a sa prise en main.

Adaptive Planning arrive en 1ére position de I'étude du Gartner sur la satisfaction client1 pour les
solutions d'élaboration budgétaire.

La solution est d’ores et déja disponible en frangais, sur abonnement, a partir de 5 000 euros par an
(base de calcul 10 utilisateurs pour un abonnement de 3 ans).

A propos de Homsys
www.homsys.fr |http://b|oq.homsvs.com

Homsys est le partenaire de référence dédié aux solutions de Business Intelligence. Depuis plus de
17 ans, ce spécialiste de l'informatique décisionnelle a accompagné la mise en place de plus de 600
projets stratégiques de choix et d'implémentation d’outils de pilotage et d'aide a la décision, au sein
des plus grandes entreprises francaises.

L'expertise et la triple compétence technique, fonctionnelle et organisationnelle des consultants
Homsys font la différence a chaque étape du projet décisionnel. Homsys est une filiale de VISEO,
groupe international indépendant qui fournit des prestations de conseil et de services spécialisés
autour de 3 domaines d’expertise :

1 Magic Quadrant CPM, édition 2011 du Gartner : bilan du marché 2010 des solutions de gestion de la
performance.
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http://blog.homsys.com/

e conseil en optimisation des processus métier et intégration des principaux ERP du marché
(SAP et Microsoft), pour les grands comptes, leurs filiales internationales et les PME
(expertise Viseo) ;

e conseil IT, architecture et développement de solutions Web et objet innovantes (expertise
Objet Direct) ;

e conseil en Business Intelligence et mise en ceuvre de solutions décisionnelles pour le pilotage
de I'entreprise (expertise Homsys).

Le groupe dispose de sept implantations en France (Paris, Lyon, Grenoble, Marseille, Toulouse,
Bordeaux et Morlaix), cinq a I'étranger (Casablanca, Munich, Hong-Kong, Singapour, New York) et
développe des solutions conformes aux objectifs de rentabilité de ses clients grace a son implantation
off- shore au Maroc.
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